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Key Account Manager (m/w/d)

Stellenangebote von SPIE Germany Switzerland Austria

UBER SPIE

Bonjour, Servus, Griiezi und Hallo, wir sind SPIE Germany Switzerland Austria. Wir - das sind 20.000 Technikbegeisterte an 750 Standorten
in Deutschland, der Schweiz, Osterreich und dariiber hinaus, die sich gemeinsam mit unseren Kunden fiir eine klimafreundliche und
digitale Zukunft stark machen. Mit unserer umfassenden Expertise und Begeisterung fr technische Dienstleistungen geben wir das Beste
flrunsere Kunden -jeden Tag, in jedem Projekt.

SPIE Germany Switzerland Austria ist eine Unternehmenseinheit der SPIE Gruppe, dem unabhéangigen europaischen Marktfihrer fur
multitechnische Dienstleistungen in den Bereichen Energie und Kommunikation.

Wir suchen im Geschéftsbereich ICS zum ndchstmdglichen Zeitpunkt eine/n Key Account Manager (m/w/d) fiir die Standorte NRW, Bayern,
Norddeutschland.

Key Account Manager (m/w/d)

Einsatzort: Hamburg, Leipzig, Minchen
Kennziffer: 2024-1958
Arbeitszeit: Vollzeit (unbefristet)

Aufgaben

e Eingebundenin ein kompetentes und dynamisches Vertriebsteam Gbernehmen Sie Verantwortungim Bereich Neukundenakquise und
Bestandskundenbetreuungin lhrem Vertriebsgebiet.

Sie vermarkten unser Portfolio mit den Bereichen Unified Communications, TK-Anlagen, Netzwerktechnik, Datacenter und Cloud.

Sie erstellen Angebote sowie Losungsprasentationen und fihren Vertragsverhandlungen durch.

Sie entwickeln Strategien zur Kundenentwicklung und setzen diese selbststandigum.

Sie fiihren Bedarfsanalysen unter Berlcksichtigung der Wettbewerbsbedingungen beim Kunden durch.

Profil

e einabgeschlossenes Hochschul-bzw. Fachhochschulstudium oder eine vergleichbare Ausbildungin den Bereichen Wirtschaft oder
Technik/IT

e Siesind ein Verkaufstalent und haben Erfahrungals Account Manager im Vertrieb von IT- oder Telekommunikationsprodukten.

e Siehaben Spal3 am Umgang mit Menschen, sind kommunikationsstark und empathisch.

e Dienstleistungs-und Kundenorientierung sind fur Sie selbstverstandlich.

o Siehaben Gespur fur Geschaftspotentiale und verhandeln wie ein Profi.

o Sieverkorpern unsere Unternehmenswerte: Zuverlassigkeit und Lésungsorientierung.

e Fihrerschein Klasse B sowie Reisebereitschaft (in der Regel nurinnerhalb des eigenen Vertriebsgebietes)

Wir bieten

e Langfristige Zusammenarbeit: Unbefristete Anstellungin einem krisensicheren und wachsenden Unternehmen mit vielfaltigen
Karrieremdglichkeiten in einer flachen Hierarchiestruktur.

e Work-Life-Balance: Flexible Strukturen sowie hybride Arbeitskonzepte fir eine zeitgemaBe Gestaltung deines Alltags.

e Entwicklungschancen und Perspektiven: Nationale und internationale Weiterbildungsprogramme und Entwicklungsmdglichkeiten,
gestltzt durch die eigene SPIE Akademie.

e Verantwortung: Eine Kultur mit flachen Hierarchien, bei der du ab dem ersten Tagvolles Vertrauen genieBt und Verantwortung
Ubernimmst.

o Weitere lukrative Benefits: Attraktive Vertriebsprovision und Dienstwagen mit Privatnutzung(variabel je nach Position), Pramien fir
Mitarbeiterempfehlungen sowie ein attraktives Beteiligungs-/Aktienprogramm.

e Exklusive Verglinstigungen: Zugang zur Plattform Corporate Benefits mit Rabatten bei vielen Marken und Shops jeglicher Richtung.


https://spie.de/
https://spie.de/Search

Kennzifferog4-1958

Einsatzort| cipzig, Minchen, Hamburg

Stelle zu besetzen zumqi.12.2024

Bezeichnungkey Account Manager (m/w/d)

Vertragsartunbefristet, Vollzeit

Ansprechpartner
Lukas Konig
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* SPIE Efficient Facilities GmbH,
SPIE SAG GmbH




